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Planificacion de la fabrica: satisfacer los requisitos del mercado

Las exigencias del mercado en cuanto a una produccion
moderna y eficiente han aumentado continuamente en los
ultimos afos. Se requieren continuamente nuevos materia-
les y procesos en una variedad de formas. En el marco del
desarrollo estratégico de la produccion, sentamos las bases
para una atencion integral a las exigencias especificas de la

SUS BENEFICIOS

= Direccion estratégica para el desarrollo futuro

= Inversiones a corto plazo y futuras basadas en un
concepto global bien fundamentado

= Direccion eficiente y econdmica para el futuro

= Seguridad y un enfoque especifico mediante una
planificacion detallada, calculos de capacidad vy listas de
maquinas

empresa. A continuacion, elaboramos un plan conceptual
sobre la base de este analisis y una evaluacién de la situaci-
on actual. El resultado: un plan bien fundamentado para el
desarrollo futuro de su produccion. La minimizacion de los
costes siempre tiene prioridad y usted puede invertir con
seguridad en el futuro.

NUESTRO ENFOQUE

= Direccién estratégica de los objetivos de desarrollo empre-
sarial

= Uso eficiente de los edificios existentes o nuevos

= Flujos de materiales éptimos basados en el analisis del flujo
de volumen

= Coordinacion de capacidades para todos los procesos

= Conceptos de produccion futuros: especificos para lote 1,
contra stock o una combinacion de ambos

= Seleccion de tecnologias dptimas en funciéon de productos,
cantidades, conceptos de produccién y tamafios de lote

= Definicion de la organizacion de la fabricacion, los flujos de
informacion y el software para apoyar de forma déptima los
procesos

= Andlisis integral de la rentabilidad del concepto de produc-
cion y de las tecnologias aplicadas

= Acuerdo de objetivos sobre ventas, productos, variaciones,
optimizacion y costes
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